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Arbeidsoppgaver:
- Oppsøkende salg av produkter som omhandler:  
	 verneutstyr, vernesko/arbeidssko og yrkesbekledning/ 
	 arbeidstøy i distrikt Oppland
- Oppfølging av kunder og relasjonsbygging
- Tilbud- og avtaleutarbeidelse

Ønskede kvalifikasjoner:

Personlige egenskaper:
- Ansvarsbevisst og selvstendig
- Lojal og pålitelig
- Serviceinnstilt og utadvendt
- Initiativrik

For nærmere informasjon kontakt:
Gjermund Tøstiengen (salgssjef) på tlf: 951 82 521/mail: 
gt@tess.no. Søknad med CV sendes: gt@tess.no eller  
pr. post til: TESS Innlandet as, Pb 4129, 2307 Hamar.
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-Vern (Ansvarsområde Oppland)

The World
TOTAL SOLUTION PROVIDER

W

e Hose the world

Søknadsfrist: 23. januar 2012

TESS ble etablert i 1968 og er en helnorsk  
leverandør for industrien. Vi er landets ledende  
aktør innen slanger, komplette slangeløsninger og  
sveiseprodukter. Det satses bredt på tjenestekonsepter, hydraulikk 
og subsea.TESS har servicesentre på over 100 steder i Norge, mer 
enn 800 ansatte, og har en årsomsetning på to milliarder kroner. 
TESS har meget solid økonomi, og arbeider med videre ekspansjon.  
TESS Innlandet søker etter:

- Kjennskap til bransjen
- 3-årig videregående skole

TESS tilbyr:
- Spennende produkter
- Ordnede lønns- og arbeidsforhold. Godt arbeidsmiljø
- God pensjonsordning
- Opplæring og kurs gjennomført i henhold til plan for 
  kurs og videreutvikling i TESS


