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Arbeidsoppgaver:
- Motivator og lagleder for ansatte ved avdelingen
- Videreutvikling og vekst ved avdelingen
- Salg og kundekontakt
- Resultat og personalansvar

Ønskede kvalifikasjoner:
- Erfaring fra salg og ledelse
- Teknisk erfaring eller utdannelse
- Gode edbkunnskaper, spesielt innen excel

Personlige egenskaper:
Du liker et høyt aktivtetsnivå og både trives med, og takler mange 
«baller i luften» samtidig. 
- Evne til å skape positive kunderelasjoner. 
- Gledes over å se egen realisering gjennom andre. 
- Kreativ.
- Liker struktur. 

Vi kan tilby:
- Spennende produkter, tjenester og konsepter
- Ordnede lønns- og arbeidsforhold. Bonusordning
- God pensjonsordning
- Opplæring og kurs gjennomført i henhold til plan for kurs og 		
  videreutvikling i TESS
- Lønn etter avtale.

For nærmere informasjon kontakt:
Ivar Gram Klette, tlf.: 982 25 287 / 51 69 45 16. 
Kortfattet søknad med CV sendes e-post: igk@tess.no
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Avdelingsleder

The World
TOTAL SOLUTION PROVIDER
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TESS ble etablert i 1968 og er en helnorsk leverandør 
for industrien både on- og offshore. Vi er landets ledende 
aktør innen slanger, komplette slangeløsninger og sveiseprodukter. Det 
satses bredt på tjenestekonsepter, hydraulikk og subsea. TESS har 
servicesentre på over 100 steder i Norge, og utenlandsetableringer i 
Esbjerg, Aberdeen og Brasil. TESS har mer enn 700 medarbeidere og en 
årsomsetning på to milliarder kroner. TESS har meget solid økonomi, og 
arbeider med videre ekspansjon. 
Til vårt servicesenter i Bryne søker vi:
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