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Arbeidsoppgaver:

Ønskede kvalifikasjoner:

Vi kan tilby i begge stillingene: For nærmere informasjon om stillingene kontakt:
Salgsleder Are Nygård, mobil: 941 68 584 
Søknad sendes vestpersonal@tess.noØ
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The World
TOTAL SOLUTION PROVIDER

W

e Hose the world

TESS ble etablert i 1968 og er en helnorsk leverandør for industrien både on- og offshore. Vi er landets ledende  
aktør innen slanger, komplette slangeløsninger og sveiseprodukter. Det satses bredt på tjenestekonsepter,  
hydraulikk og subsea. TESS har servicesentre på over 100 steder i Norge, og utenlandsetableringer i Esbjerg,  
Aberdeen og Brasil. TESS har mer enn 750 ansatte og en årsomsetning på to milliarder kroner. TESS har meget solid økonomi, og 
arbeider med videre ekspansjon til 10 milliarder i 2020. Vi ønsker å styrke vår salgsavdeling i TESS vest og søker : 
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Koordinator salgsstøtte

• Assistere oppbygging av elektroniske varekataloger
• Bidra til å strømlinjeforme prosesser og vareflyt mot 	
	 utvalgte kunder
• Følge opp kundeprosjekt 
• Utarbeide rapporter og analyser

• God kjennskap til Microsoft Office programmer
• God norsk og engelsk muntlig og skriftlig 
• Kunnskap om Drifts- og vedlikeholdsprodukter (MRO) 

- Bergen og Omegn

Arbeidsoppgaver:
• Oppsøkende salg til eksisterende og nye kunder
• Utarbeide og følge opp tilbud
• Veilede kunder i valg av løsninger innen våre kjerne-		
	 produkter med hovedvekt på Industri segmentet

Ønskede kvalifikasjoner:
• Dokumenterte salgsresultater  
• Serviceinnstilt, ansvarsbevisst og initiativrik
• Være løsningsorientert og ha teknisk innsikt
• Generelt gode datakunnskaper
• God norsk og engelsk muntlig og skriftlig 

• Arbeidssted, Regionsenteret på Kokstad
• Spennende produkter
• Ordnede lønns- og arbeidsforhold
• Pensjonsordning
• Opplæring og bredt spekter av kurs

- Bergen
Kundeveileder salg


